Hier gibt es Waren direkt vom Erzeuger

REGIONALMARKT Erna in Friedrichsfehn bietet ab Donnerstag regionale Lebensmittel und Waren an

VON ARNE JURGENS

FRIEDRICHSFEHN - Als iber-
dachten Wochenmarkt” stellt
sich Klaus Hinrichs den neuen
Regionalmarkt Erna unter
dem Motto ,Regional fair-
sorgt” an der Friedrichsfehner
Strafle 31 in Friedrichsfehn
vor. Gemeinsam mit seiner
Geschaftspartnerin ~ Gunda
Bruns will er einiges anders
machen, als es Mirkte norma-
lerweise tun. Hier haben Land-
wirte aus dem Umland die Ge-
legenheit, ihre Waren direkt
anzubieten —als eine Art ,Hof-
laden fir alle”. Sie vermarkten
auch ihre eigenen landwirt-
schaftlichen Produkte.

Der vorher dort ansdssige
Raiffeisenmarkt war im Juli
vergangenen Jahres ausgezo-

gen. Ein  wirtschaftliches
Arbeiten sei aufgrund der
mangelnden Flache nicht

mehr moglich gewesen. Das
Busunternehmen Hilgen hat-
te einen Teil der Raumlichkei-
ten tbernommen, der Rest
stand rund ein Jahr lang leer.

Wann startet der ?
neue Regionalmarkt .

Eroffnet wird der neue Laden
am Donnerstag, 17. Juni, um 10
Uhr. Die Offnungszeiten sind
donnerstags und freitags von
10 bis 18 Uhr sowie samstags
von 10 bis 13 Uhr. Telefonisch
zu erreichen ist das Geschaft
unter Tel. 04486/9159109. Ins-
gesamt gibt es 150 Quadrat-
meter Verkaufsfliche, dazu
kommen Lager, Kihlraum,
Mitarbeiterraum und Biro.
Drei Mitarbeiter haben bei Er-
na eine Anstellung gefunden.
Eingerichtet ist der Laden in
rustikalem Stil mit Holzver-
kleidungen an den Winden.
Die Regalreihen sind ge-
schmiuickt mit Naturfloristik,
die es ebenfalls zu kaufen gibt.
Dazu gibt es jeweils eine Brot-
und Kdsetheke.

Was wird im ?
Markt angeboten .

Das Sortiment ist breit aufge-
stellt und geht von Aronia-Saft
Uber Bio-Rindfleisch bis zu
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direkt vom Erzeuger an: Gunda Bruns und Klaus Hinric

StrafRe in Friedrichsfehn den Regionalmarkt Erna.

Zwiebeln. ,Dafliir haben wir
grofle und kleine Partner zu-
sammengetrommelt,  sagt
Bruns. Hierzu zadhlen die Li-
mousin-Rinderzucht von Hin-
richs aus Westerscheps, die
Bio-Gemusegartnerei Steen-
ken aus Nethen, die Bio-Backe-
rei Butterfly aus Wiefelstede
oder Kése und Saft vom Gut
Altenoythe und Bio-Getreide-
produkte der Miihle Erks aus
Horsten. Ein ,Grundsorti-
ment” wird vom Bio-Grof3-
handler ,Kornkraft Naturkost”
aus Huntlosen bezogen.

Sogar Wein gibt es zu kau-
fen - allerdings nicht aus dem
Umland. ,Den beziehen wir
von drei Winzern, die ich per-
sonlich kenne. Wir verkaufen
nur Produkte von Partnern,
die nachhaltig arbeiten®, so
Hinrichs. ,Wir wollen alles,
was es in der Gegend gibt,
auch von hier beziehen®, er-
ganzt Bruns. Es gibt Hillthaler
Craftbier aus Bad Zwischen-
ahn und eines aus Tungeln.
Bei Tee, Kaffee und Gewlirzen
wilrde ein besonderer Wert

darauf gelegt, dass die Waren
fair gehandelt werden.

Welche Vorteile ?
gibt es fiir Kunden .

JWir wollen eine direkte Bezie-
hung zwischen Verbraucher
und Versorger herstellen®, er-
klart Bruns. Wihrend viele
tiber Tierwohl reden wiirden,
konnten Kunden hier einen
Beitrag leisten und einen re-
gionalen Wirtschaftskreislauf
unterstiitzen. Auf kleinen
Schildern an den Regalen er-
fahren die Marktbesucher et-
was Uber die Erzeuger. ,Wis-
sen, wo's herkommt”, so ist
das Motto laut Bruns.

Sie freut sich besonders
tiber die vielen kleinen Manu-
fakturen. So gibt es feinen
Senf, der in Altenoythe ange-
baut und in Wilhelmshaven
verarbeitet wird und edle
Schokolade. Sifs ist auch der
Edewechter Honig, der vom
Imkereiverein Edewecht ange-
boten wird. Abgerundet wird

hs eréffnen an der Friedichsfeﬁner
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Ein Blick ins Warenregal: Angeboten wird auch Edewechter

Honig vom Imkereiverein Edewecht.

das Angebot von Ziegenmilch-
produkten und A2-Milch.

Was steckt hinter ?
der Geschiftsidee .

Die neuen Geschéftsfihrer ha-
ben sich tber die Arbeitsge-
meinschaft bauerliche Land-
wirtschaft (AbL) kennenge-
lernt und die Idee entwickelt.
,Es gibt viele Landwirte, die
nicht die Zeit und das Geld ha-
ben, einen Hofladen oder Mar-
keting zu betreiben”, sagt Hin-
richs. Die Grundidee sei, Pro-
dukte moglichst regional und
direkt von Hofen anzubieten.

BILD: ARNE JURGENS

JBauern sind inzwischen nur
noch Rohstofflieferanten — wir
wollen ihnen einen direkten
Marktzugang geben®, sagt
Bruns. Weitere interessierte
Anbieter kénnen sich im Re-
gionalmarkt melden.

Preislich seien sie gegen-
uber den groflen Markten im
Nachteil. ,Die konnen natur-
lich viel groflere Mengen ein-
kaufen” meint Bruns. Zu-
nachst wollen die Geschafts-
partner sich an die tatsachli-
che Absatzmenge herantas-
ten. ,Wir haben kurze Wege zu
den Erzeugern und koénnen
schnell nachbestellen®, sieht
Hinrichs einen Vorteil.



